
原材料費・エネルギーコスト・人件費の高騰により、多くの中小企業がこれまでにない収益圧迫に直面しています。
「値上げの必要性は感じているが、交渉に踏み出せない」「取引先との関係が悪化するのではないかと不安」そうした悩みを抱える

事業者の方も少なくありません。
しかし、適切な準備と進め方を押さえれば、価格交渉は決して “リスクの高い行為” ではなく、利益体質を強化するための重要な
経営戦略となります。
本セミナーでは、中小企業診断士が、値上げ・価格交渉を成功させるための根拠資料の作り方、実践的な交渉の進め方まで、具体
的な事例を交えて分かりやすく解説します。

「取引を守りながら、適正な利益を確保する」ための実践ノウハウを、この機会にぜひ習得してください。
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なぜ今、値上げが「経営戦略」なのか
値上げ不安と「価格を守る＝会社を守る」考え方について

豊中商工会議所 4F 大会議室

定員 30 名（先着順）

会場

利益の構造を、図でつかむ
利益構造と“客単価＝適正利益率”の見方について

使える根拠のつくり方｜自社の値上げ率を出してみよう
（ワークショップ）相手が納得する根拠づくりと、値上げ率の出し方について

関係を壊さない価格交渉の進め方
交渉の型・関係づくりと相談窓口について

01

02

03

04
2026年度大阪府小規模事業経営支援事業　戦略的値上げ事業【主催】豊中商工会議所　　【共催】箕面商工会議所　　【協力】大阪府よろず支援拠点

豊中商工会議所　セミナー情報豊中商工会議所　セミナー情報豊中商工会議所　セミナー情報豊中商工会議所　セミナー情報

お申込み
・チラシ裏面をFAX

・WEBから受付
または講師

大阪府よろず支援拠点

コーディネーター友武 篤志 氏
（中小企業診断士）
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講師
大阪府よろず支援拠点

コーディネーター友武 篤志 氏
（中小企業診断士）

ご記入いただいた個人情報は、豊中商工会議所「個人情報保護方針（https://www.ooaana.or.jp/other/privacy/）」に基づき、参加者名簿の作成、出欠確認、および豊中商工会議所・
共催・協力団体からの各種連絡・情報提供のために利用させていただきます。また、参加者名簿は講師に配布することがあります。これについては申込者ご本人の同意を得たものとします。

お申込みシートＦＡＸ

０６－６８５７－０４７４ 豊中商工会議所 葛本　行
ＦＡＸでお送りください。

����年��月�日（金）利益を守る値上げ戦略セミナー

以下のいずれかの会員ですか？ (〇をつけてください )

業種・営業内容

豊中　　　　箕面　　　　その他　　(一般扱い)

日中連絡がつく番号をご記入ください。

※受講者情報をご記入ください

(フリガナ)
事業所名

(フリガナ)
参加者名

所在地

ＴＥＬ

Ｍａｉｌ

〒　　　　　　ー

(　　　　　　　) ＦＡＸ (　　　　　　　)

下記の参加条件（受講条件）にご了承いただける方は　をつけてください。
※当講座への参加は、参加条件にご了承いただける方に限定させていただきます。

受講条件 参加後アンケートへの回答に協力します。

０６－６８４５－８００１ 平日 9:00 ～ 17:30お問い合わせ 豊中商工会議所　担当：葛本 ＴＥＬ

お問合せ・アクセス

豊中商工会議所（阪急岡町駅西出口徒歩スグ）
〒561-0884　豊中市岡町北 1-1-2
TEL　��-����-����
FAX　��-����-����
E-Mail　seminar@ooaana.or.jp（セミナー連絡専用）

URL　https://www.ooaana.or.jp/

※左地図表記の駐車場は全て民間有料駐車場（100円～200円/ 20 分）です。
　ご注意ください。

1983年生まれ。エネルギー業界で17 年にわたり直販・卸売・M&A に携わった後、2024年に独立開業。製造・建設・
サービス・飲食など多様な業種の経営支援に対応しています。現場の業務改善と財務数値をつなぐ視点を軸に、
コスト構造の可視化から適正な価格設定、販路開拓・マーケティング戦略まで一貫して設計できることが強み。
大切にしているのは「気づきの促進」と「行動変容の実現」。戦略を行動に落とし込み、数値と成果に結びつけ
るまで伴走しています。


